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Jak zaczac biznes z bluzami z kapturem: przewodnik dla zatozycieli od niszy do powtdérnych
zamowien

Details

Krétka odpowiedz: Aby zacza¢ biznes z bluzami z kapturem, wybierz nisze, do ktérej masz
bezposredni dostep, zweryfikuj ja ptatnymi zamdéwieniami w przedsprzedazy i postaw na druk na
zgdanie, jesli chcesz zerowych zapaséw, albo na matg serie hurtowa, jesli zalezy ci na lepszej marzy
jednostkowej. Ustal cene na podstawie petnego kosztu wtasnego z dostawg, przetestuj w praniu serie
probna, a potem zamknij pisemng specyfikacje, by kazde ponowne zaméwienie odpowiadato
pierwszej premierze.

Jesli sprawdzasz, jak zacza¢ biznes z bluzami z kapturem, prawdopodobnie masz juz projekt,
spotecznos$¢ lub pomyst na marke. Teraz potrzebujesz kolejnosci dziatan, ktéra chroni twojg gotéwke.
Ten przewodnik obejmuje weryfikacje niszy, wybér modelu produkcji, ustalanie ceny pod marze, test
matej partii oraz skalowanie do ponownych zaméwien razem z partnerem produkcyjnym. Nie omawia
wyboru metod zdobienia ani baz. Te tematy znajdziesz na naszej stronie o bluzach z kapturem na
zamowienie , a ten przewodnik odsyta tam, gdy dojdziesz do odpowiedniego kroku.

Dlaczego wiekszos¢ pierwszych premier bluz utyka w
miejscu

Zwykle nie zawodzi projekt, tylko kolejnos¢ dziatan. Zatozyciel zamawia towar, zanim potwierdzi
popyt, zgaduje podziat na rozmiary, ustala cene wytgcznie na podstawie kosztu bazy, a po pierwszych
reklamacjach po praniu odkrywa, ze nadruk lub kréj nie wytrzymuje préby. Kazdy btad z osobna jest
niewielki. Razem zostawiajg niesprzedane XXL-e, cienkie marze i drugie zamowienie, ktore nie pasuje
do pierwszego.

Rynek nie sfinansuje tych btedéw za ciebie. Szacunek PPAI dotyczacy wolumenu sprzedazy
dystrybutoréw (2025 U.S.) okreslit sprzedaz dystrybutoréw artykutéw z logo marki na $27,13 miliarda,
czyli wzrost zaledwie o0 1,3 % rok do roku, a z podsumowania samego stowarzyszenia wynikato, ze
wielu dystrybutoréw ,sprzedato wiecej, ale zarobito mniej” (szacunek wolumenu sprzedazy PPAI™). W
tym samym komunikacie 60 % dystrybutoréw spodziewato sie wyzszej sprzedazy w 2026, ale tylko 53
% liczyto na lepszy zysk. Popyt na odziez z logo istnieje. O marze musisz zawalczyc.

Rozwigzaniem jest prowadzenie biznesu w ustalonej kolejnosci, z kontrolg , kontynuowac czy
zrezygnowac” na kazdym etapie. Dalsza czes¢ artykutu przedstawia te kolejnosc.
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Czym naprawde jest biznes z bluzami z kapturem (i ktory z
nich budujesz)

Biznes z bluzami z kapturem polega na sprzedazy zdobionych ubran z dzianiny dresowej z meszkiem
pod marka, ktérg kupujgcy rozpoznaje - czy to marka streetwearowa, linia gadzetéw twércy
internetowego, sitownia, czy sklep klubowy. Nie musisz niczego szy¢. Wiekszos¢ zatozycieli kupuje
gotowe bazy i ptaci partnerowi za ich zdobienie, dlatego prawdziwe decyzje dotyczg przeptywow
pienieznych, ryzyka zapasow i powtarzalnosci, a nie maszyn.

Zatozyciele zwykle wybierajg jeden z czterech modeli:

¢ Druk na zadanie (POD): kazda bluza jest zdobiona i wysytana dopiero po optaceniu
zamowienia przez klienta. Nie trzymasz zapasow.

¢ Mata seria hurtowa: zamawiasz serie zdobionych bluz, trzymasz zapasy i wysytasz je
samodzielnie lub przez firme realizujgcg zamdwienia.

e Marka wtasna: to samo co produkcja hurtowa, plus wtasne metki przy karku, zawieszki i
opakowania, dzieki czemu ubranie wyglada jak twéj produkt, a nie zdobiona baza.

» Gadzety dla organizacji: zespdt, firma lub wydarzenie sprzedaje znanej grupie odbiorcow, ze
statym terminem i znang liczbg 0séb.

Wielu zatozycieli buduje bluzy jako produkt podstawowy, przechodzac przez te modele po kolei.
Zaczynajg od POD, by sprawdzi¢, co sie sprzedaje, a gdy liczby uzasadniajg trzymanie zapasow,
przenoszg sprawdzone projekty do produkcji hurtowe;.

Jak zaczac biznes z bluzami z kapturem w siedmiu krokach

Krok 1: Wybierz nisze, do ktorej dotrzesz bez ptatnych reklam

Nisza jest realna tylko wtedy, gdy potrafisz wskazac konkretne miejsca, w ktdrych jej odbiorcy juz sie
spotykaja, np. serwer Discord, klub biegowy, subreddit, szkote albo liste mailingowa, ktéra



kontrolujesz. Jesli jedyng droga do klientéw jest ptatny ruch, twoja marza musi od pierwszego dnia
pokrywac koszt pozyskania klienta, czego wiekszos¢ pierwszych premier nie udzwignie. Zapisz trzy
osiggalne kanaty i oszacuj, ilu ludzi realnie obejmuje kazdy z nich. Jesli nie potrafisz wypetnic tej listy,
zawezaj nisze, az sie uda.

Krok 2: Weryfikuj pieniedzmi, a nie polubieniami

Makiety i ankiety mierza zainteresowanie. Zamdwienia w przedsprzedazy i zaliczki mierza popyt.
Uruchom krotkie okno przedsprzedazy, zwykle od jednego do 2 tygodni, z ptaskimi makietami dwéch
lub trzech projektdw. Zanim je otworzysz, ustal prég decyzji o kontynuacji: liczbe optaconych
zamoOwien potrzebnych do pokrycia kosztu prébek i pierwszej serii produkcyjnej, ktérag obliczysz
wzorem na prog rentownosci z kroku 4. Przedsprzedaz daje tez co$, czego zgadywanie nie zapewni:
prawdziwy podziat na rozmiary. Wykorzystaj go do ustalenia rozktadu rozmiaréw zamiast kopiowac
0gdIny schemat.

Krok 3: Wybierz model produkcji

POD eliminuje ryzyko zapaséw, ale daje najciensza marze jednostkowa i najmniejsza kontrole nad
tym, jaka baza i jakie wykonczenie trafig do drzwi klienta. Produkcja hurtowa poprawia ekonomie
jednostkowg i powtarzalnos¢, ale zamraza gotéwke w towarze, a kazdy niesprzedany rozmiar to
bezpoérednia strata. Tabela ponizej zestawia kompromisy. Zrédta branzowe oczekuja, ze zatozyciele
beda faczy¢ metody, a nie trzymad sie jednej. Jeden ze specjalistdw od sprzetu, z ktérym rozmawiat
serwis Graphics Pro™ powiedziat: ,,Ludzie wracajg do DTG”, po 2 latach, w ktérych wiekszo$¢ uwagi
przyciggato DTF. W praktyce ta sama marka moze drukowad pojedyncze sztuki cyfrowo, a sprawdzone
projekty realizowa¢ hurtowo.

Krok 4: Ustal cene pod marze na podstawie kosztu witasnego z dostawa

Ustalanie ceny na podstawie wyceny bazy i nadruku to najczestszy btad rachunkowy. Zbuduj tagczny
jednostkowy koszt wtasny z dostawa (C) ze wszystkich ponizszych pozycji:

e Jednostkowy koszt zdobionej sztuki z wyceny partnera

* Prébki i przygotowanie produkcji, roztozone na catg serie

e Transport przychodzacy i ewentualne cta importowe

e Opakowania, metki i zawieszKki

» Optaty za obstuge ptatnosci oraz prowizje platform sprzedazowych i serwiséw handlowych
» Wysytka do klienta, ktorg pokrywasz, plus kompletacja i pakowanie

e Rezerwa na zwroty, wymiany i btedne nadruki

Nastepnie ustal cene wedtug wzoru Cena = C + (1 — docelowa marza brutto). Wynikajgce z niego
mnozniki kosztu C to 1,67 x dla marzy 40 %, 2,0x dla 50 %, 2,5% dla 60 % i 3,33% dla 70 %. Sprawdz
wynik pod katem tego, ile twoja nisza faktycznie zaptaci. Jesli cena wymagana przez docelowg marze
jest wyzsza niz ta, ktora zaptacili kupujgcy w przedsprzedazy, zmien strukture kosztéw, a nie tylko
cene. Na koniec oblicz prég rentownosci w sztukach = state koszty uruchomienia + (cena -
koszt zmienny na sztuke). Ta liczba staje sie twoim progiem decyzji o kontynuacji w kroku 2.


https://graphics-pro.com/feature/whats-trending-in-apparel-decoration/

Krok 5: Przetestuj mata partie przed petna seria

Ocena, czy bluza na zamdéwienie jest na tyle dobrej jakosci, by nosi¢ twojg marke, wymaga dowoddw,
a nie pierwszego wrazenia. Nadruk moze wygladac idealnie zaraz po wyjeciu z torebki, a mimo to
pekac po praniu. Zamow prébki co najmniej w najmniejszym i najwiekszym rozmiarze, a nastepnie
poddaj je powtarzalnemu protokotowi prania. AATCC TM61, branzowy test przyspieszonego prania,
przybliza utrate koloru po pieciu praniach domowych w jednym cyklu 45-minutowym i ocenia wyniki w
skali szarosci od 5 (brak zmian) do 1 (silna zmiana). Jesli testujesz w domu, stosuj sie do metki z
instrukcja pielegnacji, ktérg planujesz wydrukowac, a nastepnie zmierz szerokos¢ w klatce piersiowej,
dtugosc tutowia i rekaw w kazdym rozmiarze przed praniem i po nim. Niezalezne przewodniki
zaopatrzeniowe ostrzegaja, ze stabo wstepnie obkurczone bazy mogg kurczy¢ sie w réznym tempie w
réznych rozmiarach, co po pierwszym praniu rozbija rozktad rozmiaréw. Rozciggnij recznie miejsce o
najwiekszym natozeniu farby i sprawdz, czy nie peka. Jesli prébka nie przejdzie testu, popraw
specyfikacje, zanim zamdwisz serie.

Wybierajac miedzy metodami zdobienia a gramatura baz, nasz poradnik o bluzach z kapturem na
zamdwienie opisuje, jak projekt graficzny, nakfad i strona wierzchnia tkaniny wptywajg na efekt, wiec
nie powtarzamy tego w tym artykule.
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Krok 6: Zatatw formalnosci przed rozpoczeciem sprzedazy

Twoja wtasna metka przy karku zamienia zdobiong baze w twdj produkt i niesie obowigzki prawne.
Zgodnie z przepisami FTC dotyczacymi tekstyliow metka musi podawac sktad witékien wagowo, kraj
pochodzenia oraz nazwe producenta lub numer RN (16 CFR Part 303"!). Musi tez zawiera¢ instrukcje
pielegnacji (16 CFR Part 423"). Je$li przejdziesz na baze o innym sktadzie wtékien, metka réwniez
musi sie zmieni¢ (Textile World™). Dzianina dresowa z meszkiem jest tkaning o strukturze runowe;
wedtug wytycznych CPSC dotyczacych palnosci (CPSC™), a klasy sg zdefiniowane w 16 CFR 1610.4™.
Rozmiary dzieciece dla dzieci w wieku 12 i mtodszych wymagaja takze trwatych etykiet
identyfikacyjnych'™®. Petne podsumowanie przepiséw znajdziesz na stronie produktu.

Krok 7: Skaluj do ponownych zamodwien z zamknieta specyfikacja

To przy ponownych zamdwieniach biznes z bluzami zdobywa lub traci reputacje. Klienci, ktérzy kupili
rozmiar M w marcu, w pazdzierniku oczekuja tego samego kroju. Przed pierwsza produkcja hurtowa
przygotuj specyfikacje na 1 stronie i popros partnera produkcyjnego o jej zatwierdzenie. Powinna
zawiera¢ model i kolor bazy, sktad wtdkien, metode zdobienia, potozenie i rozmiar nadruku, kolory
farb lub nici, umiejscowienie metek oraz sposéb skfadania i pakowania. Zachowaj jedng zatwierdzong
prébke jako fizyczny wzorzec. Przy kazdym ponownym zamdéwieniu zapytaj, czy baza pochodzi z tej
samej partii materiatu, czy z nowej, i przetestuj w praniu jedna sztuke z kazdej nowej partii. Ustaw dla
kazdego projektu i rozmiaru prég ponownego zamoéwienia, na przyktad gdy zapas wystarcza na mniej
tygodni sprzedazy niz wynosi czas produkcji i wysytki, aby bestsellery sie nie wyprzedaty i nie staty
puste przez miesigc.

Jesli twoje bazy sg importowane, przechowuj dokumentacje taficucha od wtdékna do gotowego ubrania.
CBP wydat 8 nakazoéw wstrzymania wwozu i zatrzymat 3,138 przesytek wartych okoto $220,67 miliona
w FY2026 (do 30 czerwca) (CBP™). Doptata z sekcji 301 w wysokosci 10 % lub 12,5 % weszta tez w
zycie w dniu 2026-07-24 dla wiekszosci krajéow pochodzenia (USTR™). Dodaj cto do struktury kosztéw
w kroku 4 i zajrzyj do sekcji o koszcie wtasnym z dostawg na naszej stronie bluz z kapturem

wktadanych przez gtowe , gdzie znajdziesz szczegdty.
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Porownanie modeli produkcji

Ponizsza tabela poréwnuje cztery modele pod katem czynnikéw, ktdére majg najwieksze znaczenie na
starcie. Celowo pomija ceny. Koszty zalezg od projektu graficznego, naktadu i wyboru bazy, wiec
pobierz je z aktualnych wycen.

Hybryda (od POD
Mata seria hurtowa Marka wiasna do produkcji
hurtowej)
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Hybryda (od POD

Czynnik I_)ruk na Mata seria hurtowa Marka wiasna do produkcji
zadanie hurtowej)
Testowanie Zweryfikowana nisza Ugruntowana Wiekszos¢
Najlepszy etap projektow i z danymi z marka ze statymi  poczatkujgcych
odbiorcow przedsprzedazy klientami zatozycieli

Kanat online ma znaczenie w kazdym modelu. PPAI podato, ze sprzedaz online dystrybutoréw wyniosta
$7,1 miliarda (2025, 26,3 % catosci). Badanie Oxford Economics zlecone przez PPAI oszacowato tgczne
wydatki na artykuty z logo marki w USA na $174 miliardéw (PPAl i Oxford Economics™"). Obejmuije to
towary licencjonowane, wiec traktuj te kwote jako putap kategorii, a nie swdj osiggalny rynek.

FAQ

FAQ: lle pieniedzy potrzebuje, zeby zaczac biznes z bluzami z kapturem?

To zalezy od modelu. POD wymaga niewiele wiecej niz prébek i sklepu internetowego. Produkcja
hurtowa wymaga $rodkéw na optacenie catej serii, zanim cokolwiek sprzedasz. Zamiast zgadywad
kwote, zsumuj state koszty uruchomienia (prébki, przygotowanie produkcji, metki, sklep, pierwsza
akcja marketingowa) i uzyj wzoru na prég rentownosci z kroku 4, aby sprawdzi¢, ile sztuk musisz
sprzedad. Nastepnie popros partnera produkcyjnego o wycene dla twojego konkretnego projektu i
naktadu.

FAQ: Czy moge ruszyc¢ z bluzami na zamodwienie bez minimalnego zamdéwienia?

Tak. POD i zdobienie cyfrowe pozwalajg zaczyna¢ od pojedynczych sztuk, co jest najczystszym
sposobem testowania projektéw. Kompromisem sg koszt jednostkowy i powtarzalnos¢. Najlepiej
sprzedajgce sie projekty przenies do produkcji hurtowej, gdy dane z przedsprzedazy lub sprzedazy
pokazg, ktore rozmiary i kolory naprawde sie sprzedaja.

FAQ: Jak upewnic sie, ze moje bluzy sa wysokiej jakosci, zanim zaczne je sprzedawac?
Przetestuj w praniu prébki w najmniejszym i najwiekszym rozmiarze, zmierz je przed praniem i po nim
oraz rozciggnij miejsce z najwiekszym nadrukiem, by sprawdzi¢, czy nie peka. Jesli chcesz uzyskac

wynik laboratoryjny, AATCC TM61 przybliza pie¢ pran domowych w jednym tescie 45-minutowym i
daje ocene w skali szarosci, ktérg mozesz wpisa¢ do specyfikacji.

FAQ: Jak zdecydowag, ile sztuk w kazdym rozmiarze zamowic¢?

Skorzystaj z podziatu na rozmiary z wtasnej przedsprzedazy zamiast ogélnego schematu. Jesli test
prania prébek pokaze nieréwnomierny skurcz miedzy rozmiarami, popraw baze lub tabele rozmiaréw
przed zamdéwieniem. Nie prébuj tego kompensowac zmiang ilosci.

FAQ: Czy potrzebuje wiasnych metek, aby sprzedawac bluzy w USA?

Jesli ubranie jest sprzedawane pod twojg markg, zgodnie z przepisami FTC potrzebuje informacji o
sktadzie wiokien, kraju pochodzenia, nazwie producenta lub numerze RN oraz instrukcji pielegnac;ji.
Rozmiary dzieciece dla dzieci w wieku 12 i mtodszych wymagajg tez etykiet identyfikacyjnych. Nasza
strona produktu podsumowuje przepisy, ktére dotyczg bluz z dzianiny dresowej z meszkiem.

FAQ: Kiedy przejs¢ z druku na zadanie na produkcje hurtowa?

PrzejdZ wtedy, gdy projekt sprzedaje sie na tyle stabilnie, Ze ekonomia jednostkowa produkc;ji


https://www.ppai.org/media-hub/inside-the-174-billion-us-branded-merchandise-market/

hurtowej, po uwzglednieniu magazynowania i ryzyka niesprzedanych rozmiaréw, przebija twoja marze
z POD. Policz prég rentownosci na podstawie wyceny produkcji hurtowe;j. Jesli mozesz oczekiwac
przekroczenia tego progu w ciggu jednego sezonu sprzedazy, przejscie zwykle sie optaca.

Najwazniejsze wnioski

* Popyt na odziez z logo marki jest realny, ale wzrost jest powolny. — $27,13 miliarda
sprzedazy dystrybutoréw w 2025 U.S., wzrost 0 1,3 % (Zrédto)

¢ O zysk trudniej niz o sprzedaz. — 60 % dystrybutoréw spodziewato sie wyzszej sprzedazy w
2026, ale tylko 53 % liczyto na lepszy zysk (Zrédto)

e Sprzedaz online to gtéwny kanat, a nie poboczny. — $7,1 miliarda, czyli 26,3 % sprzedazy
dystrybutoréw w 2025 (Zrddto)

» Putap kategorii jest wysoki; to nisza sprawia, ze jest osiagalny. — $174 miliardéw
wydatkéw na artykuty z logo marki w USA (Zrddto)

* Importowane bazy wymagaja uwzglednienia cta w strukturze kosztow. — doptata w
wysokosci 10 % lub 12,5 % na mocy sekcji 301, obowigzujaca od 2026-07-24 (Zrdto)

* Dokumentacja tancucha dostaw chroni terminy ponownych zaméwien. — 3,138
zatrzymanych przesytek w FY2026 (do 30 czerwca) (Zrédto)

* Rozmiary dzieciece niosa dodatkowe obowiazki etykietowania. — etykiety
identyfikacyjne wymagane dla produktéw przeznaczonych dla dzieci w wieku 12 i mtodszych
(Zrédto)

Podsumowanie

Nauka tego, jak zaczac biznes z bluzami z kapturem, to gtdwnie nauka wtasciwej kolejnosci dziatan.
Dotrzyj do niszy, z ktérg mozesz sie bezposrednio kontaktowa¢, udowodnij popyt ptatnymi
zamoOwieniami w przedsprzedazy, wybierz model produkcji, ktéry udZzwignie twoja gotéwka, ustal cene
na podstawie petnego kosztu wtasnego z dostawa, przetestuj w praniu przed skalowaniem i zamknij
specyfikacje, aby kazde ponowne zamdwienie odpowiadato pierwszej premierze. Gdy bedziesz gotow
zamienic¢ zweryfikowany projekt w serie produkcyjna, zapoznaj sie ze szczegétami dotyczacymi
zdobienia, baz i zamawiania na naszej stronie o bluzach z kapturem na zamdwienie i popros o wycene
dla swojego projektu i naktadu.
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